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Findomestic, il 2024

si chiude con profitti netti
in crescita del 24%

Credito al consumo

Labanca guidata da Marco
Tarantola cresce conla
raccolta: depositi oltre 1 mld

Numeri in forte crescita per Fin-
domestic. La banca del gruppo
Bnp Paribas specializzata nel cre-
ditoal consumo chiudeil2024 con
10 miliardi di euro di nuova pro-
duzione (+8,3% rispettoal 2023) e
un utile netto di122 milioni di eu-
ro, in crescita del 23,7%. Numeri
che consolidanolaleadership del-
Pistituto, con una quota dimercato
del 18% e uno stock di crediti che
superaiz22 miliardidieuro,acon-
ferma del buon andamento del
mercato del credito al consumo.

che le linee di credito dedicate ai
partner commerciali, che toccano
quota 1,2 miliardi (+15%).

Ma ¢ sul fronte della digitaliz-
zazione che la banca guidata da
Marco Tarantola sta giocando una
delle sue partite pit ambiziose.
Oltreil 30% dei prestitiweb viene
oramai erogato interamente onli-
ne, a conferma diun spinta verso
la transizione tecnologica che fa
leva in particolare sulla nuova
app. Allo stesso tempo, la prossi-
mita fisica non viene meno. Lare-
te conta 325agenzie, 2omila part-
ner commerciali e 15mila sportelli
bancari convenzionati.

Nel panorama affollato del cre-
dito al consumo - dove tutte la
grandi banche commerciali vo-
gliono mantenere un presidioalla
pari degli operatori specializzati -
Findomestic conferma cosila pro-

In un contesto economico an-
cora segnato daincertezze,laban-
caconferma unasolidita operativa
senza cedimenti: i costi restano
stabili (434 milioni, +0,3%), men-
tre il costo del rischio scende al-
I'1,9%, in calorispetto all'anno pre-
cedente. A trainare il risultatoan-

pensione verso un modelloibrido,
chevedelosviluppodel canale di-
gitale accanto a quello fisico. Un
presenza, quella fisica, che secon-
doMarco Tarantola, direttore ge-
nerale di Findomestic, rappresen-
taun asset strategico: «La collabo-
razione conle principali realta del-

la distribuzione specializzata e
della mobilita non solo amplifica
earricchisce le nostre competen-
ze, ma ci permette di rispondere
con efficacia alle esigenze dei
clienti. Ogni alleanza nasce per of -
frire soluzioni sempre pili com-
plete e garantire ovunque la mi-
gliore esperienza d’acquisto»,
spiega Tarantola.

Sulversante bancario, il 2024 ha
registrato un’accelerazione nella
raccolta diretta: 134mila nuovi
conti aperti (+27,4% rispetto al
2023), di cuiil 40% da nuovi clienti.
Le giacenze complessive superano
orail miliardo di euro, trainate dal
successo del nuovo Conto Deposi-
to (580 milioni, +72%). A rafforzare
l'offertaanche unanuovacartadi
credito, senza costi fissi e con pos-
sibilita di rateizzare via app. «Per
il2025 - sottolinea Tarantola — vo-
gliamo supportare le famiglie con
soluzionifinanziarie trasparentie
strumentibancariintegratiailoro
bisogni reali».

—L.D.
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